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Beim Eigenkapital sind Remscheider
Betriebe besser aufgestellt als Solinger

Wie es dem
Mittelstand geht
und ob I(untfen
piinktlich ihre
Rechnungen zahlen,
weil} die Crefo-
Factoring: Das
Unternehmen
betrachtet die Lage
in der Region.

Ein Blick in die
aktuelle

Auswertung,

Von Uwe Vetter

Euphorie herrscht im Mittel-
stand derzeit nicht. Aber so
richtig schlecht geht es den
Unternehmen in der Region
auch nicht. ,Der Mittelstand
tritt auf der Stelle”, sagt Kurt
Ludwigs von Crefo-Factoring
Rhein-Wupper. Zusammen mit
Geschﬁftsl% rer Andreas Koch
legte Ludwigs jetzt die aktuelle

Untersgchungeu Zahlungsver-
h{ und{namicmng im
Mi nd vdg 220 Unterneh-

men aus der Region der GroB-
stidte Solingen, Remscheid und
Leverkusen beteiligten sich an
der Frithjahrsumfrage. ,Es hat
schon schlechtere Ergebnisse
gegeben. Aber die Zukunftsaus-
sichten der mittelstindischen
Firmen sind sehr verhalten”,
sagt Andreas Koch,

Zahlungsmoral stimmt,

aber es kann dauern

Immerhin: Mit der Zahlungs-
moral ihrer Kunden sind die
Unternehmen groRtenteils zu-
frieden. 87 Prozent der Befrag-
ten beurteilen die Zahlungswei-
se ithrer Kunden mit ,befriedi-
gend" oder besser. ,Als Durch-
schnittsnote ergibt sich eine 2,3

gischen Land, hat eine Umfrage ergeben.

- im Vorjahr war es noch die
Note 2,6", sagt der Geschifts-
fihrer won Crefo-Factoring
Rhein-Wupper.

Oft wirge ein Zahlungsziel
von 30 Tagen eingeraumt., Dar-
an halten sich aber langst nicht
alle Kunden. .94 Prozent ha-
ben erst nach 60 Tagen ihr Geld.
Sechs Prozent milssen sogar
mehr als zwei Monate auf die
Begleichung der Rechnungen
warten”, berichtet Andreas
Koch.

Was bietet eine
Factoring-Gesellschaft an?
Auch die dffentliche Hand -
gut die Halfte der befragten
Mittelstindler beliefert kom-
munale Auftraggeber - lasst
sich zum Teil Zeit mit der
Rechnungsbegleichung. Doch
das wird von den Firmen hin-
enommer, zumal die oHent-
iche Hand stets zahlt. Koch:
Dakommt Geld.”

Je linger sich mittelstindi-
sche Kunden mit der Beglei-
chunﬁ von Rechnungen Zeit las-
sen, desto mehr interessieren
sich Betriebe fiir das Factoring,
Die Factoring-Gesellschaft
iibernimmt gegen eine Gebiihr
das komplette Ausfallrisiko und
stellt ihren Kunden die Rech-
nungsbetrige sofort zur Verfii-
gung. Damit ist das Unterneh-
men  unabhingig vom Zah-
lungsverhalten seiner Kunden.

Zum Gesamtpaket gehren
die Debitorenbuchhaltung, die
laufende Bonitdtspriifung so-
wie das Mahn- und Inkassowe-
sen, Stand 30. April dieses Jah-
res betreute Crefo-Factoring
Rhein-Wupper 100 Unterneh-
men aus der Region. Bislang
wurden in diesem Jahr bereits
35000 Rechnungen abgewi-
ckelt - 2025 waren es im Jah-
resverlauf rund 87.000 Rech-
nungen.  Forderungsaustille
sind im Mittelstand ein Thema,

Kn;ﬂip 38 Prozent haben damit
in der Region der Grofstidte
Solingen, Remscheid und Lever-
kusen gar nichts zu tun. Bun-
desweit jedoch nur 208 Pro-
zent, Forderungsausfalle bis 0,1
Prozent vom Umsatz mussten
34,8 Prozent verkraften. Vor
einem Jahr waren hier aber
51 Prozent betroffen. Gestie-
gen ist dagegen der Wert der
Ausfille bis 1,0 Prozent vom
Umsatz. In der Region von 8,3
auf 21,7 Prozent,

Leicht gesunken sind da-
gegen die Rechnungsausfille
uber 1,0 Prozent vom Umsatz -
und zwar von 7,3 auf 58 Pro-
zent, Fast ein Drittel der befrag-
ten Mittelstindler gab an, For-
derungsausfille aufgrund von
Kundeninsolvenzen erlitten zu
haben. ,Das Insolvenzrisiko bei
den Kunden steigt”, sagt An-
dreas Koch. Zumal die wirt-
schaftlichen Rahmenbedingun-
gen aktuell nicht zum Besten
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Handel, Industrie und Co. milssen teils langer auf geforderte Betrage warten, als vorgesehen. Insgesamt aber stimme die Zahlungsmoral im Ber-

Symbaolfoto: Christian Beier

bestellt sind. Die Eigenkapital-
decke der lokalen Mittelstind-
ler ist etwas solider als die im
Bundesgebiet. Insgesamt
41 Prozent der Befragten kin-
nen auf eine Eigenkapitaldecke
von iiber 30 Prozent verwei-
sen,

Remscheid hat

die Nase vorn

Aufderanderen Seite sind aber
auch mehr als 31 Prozent der
Mittelstindler mit einer mage-
ren Eigenkaﬁitalqunte von we-
niger als zehn Prozent ausge-
stattet. In den drei GroRstad-
ten hat bei der Eigenkapital-
ausstattung Remscheid die Na-
se vorn, Hier verfiigt iiber die
Hilfte der befragten Firmen
(57,1 Prozent) iiber eine solide
Ausstattung, in Solingen verfii-
gen 37,5 Prozent iiber ein
Eigenkapital von mehr als
30 Prozent. Leverkusen
kommt auf 21,5 Prozent.



