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FORDERUNGSMANAGEMENT > FACTORING <

Factoring — moderne Liquiditats-
quelle mit Mehrwert

Der Boom des deutschen Factoring-Marktes
dauert weiter an. Immer mehr deutsche Mittel-
stindler nutzen den regelmaBigen Verkauf von
Forderungen aus Warenlieferungen und Dienst-
leistungen gegen sofortigen Erhalt des Kauf-
preises als alternatives Finanzierungsinstrument.
Das zeigt auch die Geschéftsentwicklung von
Crefo Factoring, einem Unternehmen der Credit-
reform Gruppe. Wer Factoring nutzt, profitiert
aber nicht nur durch den planbaren Zufluss an
Liquiditat. Da das Factoring-Unternehmen umfas-
senden Einblick in die kaufmannischen Prozesse
eines Unternehmens gewinnt, lassen sich wertvol-

le Ansitze fiir Controlling-MaBnahmen ableiten.

Full-Service-Factoring wird

immer erfolgreicher

Crefo Factoring konnte das Geschiaftsvolumen im
vergangenen Jahr erneut erheblich steigern. Das
Volumen der angekauften Forderungen lag 2007
bei 559 Millionen Euro und damit um 54 Prozent
héher als 2006. Mit diesem Wachstum liegt Crefo
Factoring im Trend der gesamten Factoring-Bran-
che in Deutschland. So hat sich das Factoring-
Volumen der im Deutschen Factoring-Verband
vertretenen Institute in den vergangenen fiinf
Jahren mehr als verdoppelt — auf 83,5 Milliarden
Euro im Jahr 2007. Die kleinen und mittleren
Factoring-Unternehmen — darunter auch einige
Gesellschaften von Crefo Factoring —, die im

Bundesverband Factoring fiir den Mittelstand




zusammengeschlossen sind, erreichten 2007 ein
Factoring-Volumen von mehr als zwei Milliarden
Euro (Vorjahr: 1,7 Mrd. Euro).

Die Institute beider Verbiande betreuen inzwi-

schen knapp 6.500 Unternehmenskunden. Die

Hohe AuBenstinde und die Ungewissheit iiber
die Bonitatsentwicklung der Unternehmenskunden

fallen durch Factoring weg.

Zahlen zeigen, dass die Akzeptanz von Factoring als
alternative Finanzierungsmoglichkeit bei den
Unternehmen in Deutschland kontinuierlich zu-
nimmt. Davon profitiert auch Crefo Factoring.
Inzwischen bieten bundesweit |7 Crefo Factoring-
Gesellschaften ihre Dienstleistungen den mittel-

standischen Unternehmen der jeweiligen Region an.

Auch wenn der Mittelstand die derzeitige und
zukiinftige Geschiftslage positiv beurteilt, bleibt
es wichtig, flexibel auf Anderungen des wirt-
schaftlichen Umfeldes reagieren zu kénnen. Dazu
zihlt auch Flexibilitdt in Fragen der Liquiditats-
planung. Diese Notwendigkeit macht Factoring
als 100-prozentigen Schutz vor Forderungsausfillen
in Verbindung mit einer professionellen Risikoein-
schatzung der Unternehmenskunden fiir Mittel-
stindler immer interessanter. Die zusitzliche
Liquiditdt, die den Unternehmen durch den Ver-
kauf offener Forderungen zuflieBt, kdnnen gerade
junge Unternehmen in dynamischen Wachstums-
prozessen gezielt nutzen. Hohe AuBBenstinde und
die Ungewissheit liber die Bonititsentwicklung der
Kunden fallen durch diese Art der VWachstums-
finanzierung weg. Somit eroffnet Factoring neue
Gestaltungsmoglichkeiten abseits der Fremdfinan-
zierung. Crefo Factoring hat sich auf Losungen
fur mittelstandische Unternehmen mit einem

Umsatzvolumen ab 250.000 Euro spezialisiert.

Mehrwert fiir den Mittelstand
Durch die enge Zusammenarbeit mit mittelstandi-
schen Unternehmen erhilt Crefo Factoring Ein-
blick in eine Vielzahl betriebswirtschaftlicher und
qualititsrelevanter Daten eines Unternehmens.
Auf dieser Grundlage kann Crefo Factoring als
modernes Factoring-Unterneh-
I men mit Beratungskompetenz
wertvolle Ansitze zur Weiterent-
wicklung unternehmensinterner
Controlling-Prozesse beisteuern.
Daraus resultiert ein Mehrwert fiir die Kunden,
der iiber die klassischen Factoring-Leistungen
Liquiditatsvorteil, Schutz vor Forderungsausfillen
und Entlastung durch die Ubernahme des Debito-

renmanagements hinausgeht.

Zwei Beispiele verdeutlichen, in welchen Unter-
nehmensbereichen und -prozessen Crefo Factoring
Optimierungspotenziale identifizieren kann. So
erfihrt der Factor im Rahmen des Mahnwesens
von bestehenden Mingeln oder sonstigen Einreden
gegen die Forderungen.Treten diese Mingel oder
Einreden gehauft auf, spricht dies fiir erhebliche
Defizite in der Qualititssicherung des Unterneh-
mens. Der Factor wird den Kauf einredebehafteter
Forderungen stornieren. Dies fiihrt in der Regel
dazu, dass sich der Unternehmer starker um
qualitiatssichernde MaBnahmen kiimmert und die
Bearbeitung von Kundenreklamationen beschleu-
nigt wird. Beim auBergerichtlichen und gericht-
lichen Mahnwesen kénnen dariiber hinaus Schwach-
stellen des Vertragswesens aufgedeckt werden, da
der Factor im Rahmen der Durchsetzung der an-
gekauften Forderungen den vertraglichen Bestand

und die Durchsetzungsfihigkeit der Forderung priift.



